Industrie

Gys setzt auf den deutschen Markt

Schweilden - leicht
zuganglich fur breite
Anwenderschaft

Als die geschaftsfiihrenden Gesellschafter, Nicolas und Bruno Bouygues, nach Erwerb
des traditionsreichen Inverterspezialisten Gys Mitte der neunziger Jahre im westfranzosischen
Laval die Modell- und Vertriebspolitik &nderten, gehorten bereits Grundiiberlegungen zur Bear-
beitung des deutschen Marktes dazu.

Lothar Déihn; Marketing-Chefin Iris Neu-
bert und Bruno Bouygues (v.L.n.r.)

Die neuen Inhaber investierten konse-
quent in innovative Produktentwicklung
und moderne Fertigungsanlagen. Heute
beschaftigt Gys im Stammwerk sowie den
Niederlassungen in China, England und
Deutschland zirka 400 Mitarbeiter, Mit fast
47 Millionen Euro iibertraf Gys in 2009
den konsolidierten Vorjahresumsatz und
exportierte aus einem Produktportfolio mit
iiber 700 Referenzen in mehr als 90 Linder.
300.000 Maschinen verlassen nun jdhrlich
die Werkshallen.

»Als wir vor fiinf Jahren unsere Nieder-
lassung in Aachen griindeten, wollten
wir vor allem wissen, was der deutsche
Markt braucht und wie unser Investment-
plan fiir die nachsten zehn Jahre auszu-
sehen hat”, beschreibt Inhaber Bruno
Bouygues im Gesprach mit der EZ Tools
& Trade das Engagement des franzosi-
schen Spezialisten fiir Schweifstechnik.
Heute wissen die 30 Beschiftigten in der
Krantzstrafie, um was es hier in Deutsch-
land geht: Hier ist heavy duty gefragt ...
es muss halten”, weill Geschdftsfithrer
Lothar Dihn. Aber auch die Lagerhal-
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tung und der schnelle, unkomplizierte
Service bei der Reparaturabwicklung seien
entscheidende Faktoren. ,Dies alles hat
uns bekannt gemacht, so dass wir heute
auf einen Umsatz in Deutschland von
3,5 Millionen Euro verweisen kénnen”,
erklirt Bruno Bouygues. 2010 sollen es fiinf
Millionen und mittelfristig zehn Millionen
Euro beim dstlichen Nachbarn werden. So
steht Gys bereits heute als deutscher Anbie-
ter da und liefert das Sprungbrett fiir weite-
re Vermarktungsaufgaben in Europa.

Aber was macht die Verantwortlichen
so sicher, dass dies auch in die Tat umge-
setzt werden kann? Dazu der Firmenchef:
, Wir bauen in erster Linie Produkte fiir
das Handwerk und die Instandhaltung.
Mit unserer umfangreichen Produktreihe
bieten wir fiir viele Anwendungsbereiche
die beste Losung, wobei wir allerdings
hier in Deutschland gegen traditionsrei-

Gys, der ,franzosische Marktfiihrer fiir
Schweiflinverter mit 230 V Netzan-
schluss” stellte anldsslich der Internatio-
nalen Eisenwarenmesse die neuen ,Mas-
ter” Schweifinvertergerite vor. Diese
Serie richtet sich trotz des leistungsbe-
grenzenden 230V Netzanschlusses an
Schweiffer mit héheren Anspriichen.
Die Schweifkabel konnen in Linge und
Stérke fiir diese 160 A und 200 A Gleich-
stromquellen nach Bedarf konfiguriert
werden ... ,und selbst fiinf Millimeter
Elektroden lassen sich dank des inte-
grierten PFC Moduls problemlos ver-
schweifien”. Die Geridtepalette fiir das
WIG-Schweiflen (Wolfram-Inert-Gas)
mit berithrungsloser Hochfrequenz-
Ziindung HF beginnt bereits bei einer
SchweifSgerateleistung bis 130 Ampere.

che Hersteller antreten missen.” ,Dabei
brechen wir teilweise preislich aggressiv in
feste Handel-Industrie-Strukturen bewusst
ein“, fiigt Lothar Ddahn hinzu.
Dafiir stehen dem Unter-
nehmen mittler-
weile 14 Auflen-
dienst-Mitarbeiter
zur Verfiigung.
Neben der Pro-
duktqualitit, die
durch die hoch-
moderne Kernfer-
tigung in Frank-
reich sichergestellt
wird, stellt
die Versor-
gung mit
aktuellen,
attraktiven
Verkaufs-
hilfen die
zweite
Sdule dar;
hinzu kom-
men Handler-Preislisten fiir das gesamte
Sortiment.
Und welche Botschaft an den deutschen
Handel ist Bruno Bouygues besonders
wichtig? ,Wir sind ein deutsches Unter-
nehmen. Unsere Aktivititen sind langfris-
tig angelegt. Wir haben es nicht eilig und
... wir werden uns in Aachen sogar noch
vergrofern. Eines ist uns aber besonders
wichtig: Schweilen hat in Deutschland
noch deutliches Potenzial: Vor allem im
Diy-Bereich kénnte es bald in einem Preis-
fenster von 200 bis 500 Euro zur Selbstver-
stindlichkeit zihlen, Der deutsche Fach-
handel sollte dieses Sortiment entdecken”.
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